
Bee produced ist ein in Wien ansässiges Software-
Unternehmen, das sich dafür einsetzt, die europäische 
Elektronikindustrie sichtbarer, widerstandsfähiger, 
effizienter und unabhängiger zu machen. 
Neben einem intelligenten Stücklisten-Formatierer, der 
Bauteile automatisch identifiziert und den Hersteller-
Teilenummern zuordnet, bietet das Unternehmen 
umfassende Lösungen für EMS-Unternehmen an: 

 Ein Kundenportal für die EMS-Branche  

 Europas ersten EMS-Marktplatz 

Nach dem ersten Treffen zwischen bee produced und 
CHANGE LIGHT-LY im StartUp-Bereich auf der 
Embedded World 2025 wurde schnell klar, dass 
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Darüber hinaus ergaben sich Synergien in anderen Bereichen: 
 
 SRM konnte wertvolles Feedback und Vorschläge zur Verbesserung der Plattform liefern.  
 Im Gegenzug wurden Funktionen, die für SRM besonders wertvoll waren, priorisiert. 

 
Da CHANGE LIGHT-LY und bee produced zudem gemeinsame Werte und Vorstellungen 
 

hinsichtlich der 
Zukunftsvision für die 
europäische 
Elektronikbranche 
teilten, entwickelte 
sich schnell ein 
regelmäßiger 
Marketingdialog 
zwischen den beiden 
Unternehmen. 

Eine enge deutsch-österreichische Zusammenarbeit nahm Gestalt an 
und gipfelte in der gemeinsamen Gestaltung der Website und der 
Präsentationen für die Initiative „ProudlyEngineeredInEurope“, die im 
September 2025 online ging. 
 
Ein gemeinsamer Messebesuch der SIDO in Lyon, im Herbst 2025, führte 
schließlich dazu, dass sie den Mehrwert Ihrer Kooperation und der zu 
erzählenden Erfolgsgeschichte für den französischen Markt erkannten, und 
beschlossen, diesen gemeinsam zu erobern. 

die Lösungen von bee produced die Antwort auf viele der Herausforderungen von SRM waren: 
 Der Marktplatz trug dazu bei, die Reichweite zu vergrößern, und förderte die Markenbekanntheit sowie die 

Neukundengewinnung. 
 Das Kundenportal optimierte die internen Prozesse der Stücklistenerstellung und Angebotserstellung 

erheblich und machte sie transparenter. 
Infolgedessen wurden beide Produkte schnell zu einem festen Bestandteil der täglichen Arbeit bei SRM. 


