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E2MS pour des chaines d'approvisionnement
S R M européennes résilientes

En 2024, SRM Mikroelektronik et CHANGE LIGHT-LY ont
uni leurs forces pour remettre sur les rails cette
entreprise berlinoise établie de longue date.

Dominik Schmidt, PDG de SRM, et Jasmin Konnegen,
fondatrice de CHANGE LIGHT-LY, entretiennent une
relation professionnelle de longue date, fondée sur la
confiance et des valeurs communes, qui a vu le jour
pendant la pandémie de COVID-19.

SRM était un fournisseur clé de l'employeur de Jasmin,
un fabricant d'éclairage en difficulté qui a été durement
touché par la pandémie et une série de confinements
mondiaux.

A la suite de la pandémie, le monde des affaires a entreprises du secteur, y compris SRM.

connu une transformation radicale, et le secteur de C'est pourquoi le premier projet de CHANGE LIGHT-LY
l'électronique s'est retrouvé confronté a une situation  a consisté a aborder et a résoudre ces problemes pour
exigeant une stratégie commerciale proactive, une SRM, dans le but de rendre l'entreprise visible, pérenne
forte visibilité en ligne et un réseau étendu. et d'en faire un acteur fiable et reconnu sur la scene

Ces concepts étaient alors étrangers a la plupart des  européenne de l'industrie électronique.
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Baisse du chiffre Aucune Manque de Processus Manque de
d'affaires vente active visibilité inefficaces transparence
C'est ainsi qu'en mars 202?. CHANGE —’ ' mais s'est égalementimposé comme le
LIGHT-LY s'est mise en quete de premier partenaire & accompagner SRM

partenaires et de solutions pour
rendre SRM plus rentable et plus
visible, en optimisant ses processus
et son approche du marché.

C'est lors du salon Embedded World
qu'ils ont rencontré pour la premiére
fois bee produced, une société de

logiciels basée a Vienne, spécialisée

et CHANGE LIGHT-LY dans leur
cheminement vers la collaboration
européenne et l'autonomie dans le
secteur de l'électronique.

Rien qu'en 2025, ils ont participé a 5
salons et événements européens, ont
soumis conjointement 2 demandes de
financement européen et ont accru leur

dans l'optimisation de la création de R '. : - = visibilité et leur nombre d'abonnés de
devis et du traitement des -y 20%

w 1 0.
commandes dans le secteur EMS. & En septembre 2025, ils ont officiellement
bee produced a non seulement fourni ’ lancé linitiative
la solution de traitementdes #  ProudlyEngineeredinEurope - une
commandes que SRM recherchait de réussite a part entiere qui mérite d'étre
toute urgence, ‘ racontée séparément.
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20 % d'augmentation Nouveaux clients:  Portail client Réseau européen Transparence de
du chiffre d'affaires Développement et EMS EMS de partenaires la conformité



