
Bee produced est une entreprise de logiciels basée à 
Vienne qui s'attache à rendre l'industrie électronique 
européenne plus visible, plus résiliente, plus efficace et 
plus indépendante. Outre un outil intelligent de mise en 
forme des nomenclatures qui identifie 
automatiquement les composants et les associe aux 
références des fabricants, l'entreprise propose des 
solutions complètes destinées aux entreprises EMS : 

 Un portail client dédié au secteur EMS. 

 La première place de marché EMS en Europe 

À la suite de la première rencontre entre bee produced 
et CHANGE LIGHT-LY dans l'espace start-up du salon 
Embedded World 2025, il est rapidement apparu que 
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En conséquence, ces deux produits sont rapidement devenus partie intégrante des opérations 
quotidiennes de SRM. De plus, des synergies se sont développées dans d'autres domaines : 

 SRM a pu apporter des commentaires et des suggestions utiles pour améliorer la 
plateforme. 

 En contrepartie, les fonctionnalités jugées particulièrement utiles par SRM ont été 
considérées comme prioritaires. 

Car CHANGE LIGHT-LY et bee produced partageant également des valeurs et une vision 

Une étroite coopération germano-autrichienne a commencé à prendre forme 
et a abouti à la conception conjointe du site web et des présentations pour 
l'initiative « ProudlyEngineeredInEurope », lancée en septembre 2025. 

Une visite conjointe au salon SIDO à Lyon à l’automne 2025 les a finalement 
amenés à reconnaître la valeur ajoutée de leur coopération et la réussite 
qu’ils pouvaient présenter au marché français, et ils ont décidé de conquérir 
ce marché ensemble. 

les solutions proposées par bee produced ont apporté une réponse à bon nombre des défis rencontrés par SRM : 

 La place de marché a permis d'étendre la portée de l'entreprise, de renforcer la notoriété de la marque et de 
faciliter l'acquisition de nouveaux clients. 

 Le portail client a considérablement optimisé les processus internes de création des nomenclatures et de 
préparation des devis, en les rendant plus transparents. 

commune dans 
l'intérêt de 
l'avenir de 
l'industrie 
électronique 
européenne, un 
dialogue 
commercial 
régulier s'est 
rapidement 
instauré entre les 
deux entreprises. 


